No盟字20020901


.[image: image3.jpg]



如果，您想買優質的先進國家的各類男、女時裝（義、法、日、德……），

又不想被折扣、贈品、抽獎策略玩弄……

如果，您想買較符合健康、環保又優質的舶來食品、身體的保養品、用品、
傢飾件、身飾品，又不被含糊的說明及高價對待……

如果，您想要結交優質的朋友，建構優質的人脈，又能享受優質的衣、食、
身家用品，及省下高額消費的價差……

如果，你想建立一個這樣的商店：舶來男女時裝任客自助試穿但無購買
壓力、各類優質食、飾、用精品百貨優劣比較的知識能得到精確的
責任交代、價格能得到市調分析比較，並負100％價差賠償責任、
還能結合網路的生意，做到宅配的服務，甚至能進而發展出批發的
事業……
如果

您想要加入這一行，而且要速成經驗與專業……
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請先認知 　　　 北渡批發
( 北渡批發有限公司背景資料：
　 ( 營業及專利註冊
( 中華民國營業註冊No：05067465

( 服務商標專利註冊No：38144

( 聯合商標專利註冊No：38253

　 ( 主營商品類別
( 舶來男女時裝：

( 女：洋/套裝、皮草、皮衣、長短外衣、衫、恤、裙、褲、絹內衣/褲…

( 男：西服、西褲、襯衫、長短外衣、皮衣，休閒衣、褲、絹內衣/褲…

( 食：進口糖菓、餅乾、南北山產、藥材、健康系列食品/飲料…

( 飾：身飾件、傢飾件

( 用：身體保養之各類優質用品、家庭生活時尚用品

( 新奇委託百貨：科技小家電、保健新商品、新奇流行品、指定委託採購品…
　 ( 成長的界標
　　( 1979年：首創圖景商標，保障服務與銷售責任，著眼世界，超越競爭。

　　( 1980年：首創東亞區跑單幫加盟，以暢旺商品物流。

　　( 1981年：台灣區時裝百貨精品複合系統，第一家連鎖店加盟。

　　( 1985年：台灣區時裝百貨界第一家電腦門禁之專業批發商。

　　( 1988年：首創解決店批及量購之併價會員制度。

　　( 1991年：海外第一家供銷連鎖據點在香港之銅鑼灣設立。

　　( 1996年：台灣區時裝百貨界第一家在資訊網站設Homepage的批發商。

　　( 2001年：國內本系統第一家影像網路應用於企管、B to B、B to C。
( 北渡批發加盟行銷系統有別於傳統專賣型商店的經營特點：

· 往來客戶全有契約保障並以電子商務記錄供銷責任。
· 保障區域內單點加盟盤及店盤行銷秩序，絕無越級跳售。
· 保障區域內商品競爭，差價100％賠償，會員加倍補償。
· 採優質之商務及生活所需之商品複合經營，其客層互動關聯，當景氣轉換，上下游關係配合亦流暢，生意穩定。
· 優質高價的委託精品與新奇價廉物品並存，引人逛尋留連。
· 市調密集，商機共享；E-mail商務，宅配服務。

( 北渡批發加盟行銷系統優勢於其他行業的競爭力：
　 ( 自用省錢，領先其他行業
　　
為什麼　百貨公司、品牌商品要用折扣吸引顧客？
為什麼　各類傳銷、直銷公司的商品經得起層層獎金剝削？
答　案　就因為它的高價差空間。而這些優質商品，我們擁有甚多，自用
兼創業，加盟者站在比別的行業吸引人且本身即時得利的優勢
起跑點上。

< 說明 >
1.舶來男女全系列時裝、身飾件方面：
價差高，人盡皆知，且每年四個季節主顧來店需要添購的循環性強，自己及家人親友消費，省下的多，互動的策略空間也大，更何況需求隨流行年限、季節更新購買的頻率高且需求量大……
2.進口食品方面 ( 幾乎每天用得到的 )：
( 糖菓、餅乾、飲料類：高溶氧礦泉水、NONI菓汁、紅景天、烏骨雞精、綜合酵素、參茸三鞭酒…等機能性飲料
( 藥材類：人蔘、泡蔘、花菇、紅棗、枸杞子、燕窩、鮑魚…
( 各類健康性機能食品系列：冬蟲夏草、靈芝、葡萄子、紅麴酵素、蜂王乳、EPA/DHA魚油、幾丁質…
( 禮盒類：日本紅帽禮盒、巧克力禮盒…節慶各類禮盒。
3.用品類方面：

( 優質的保養品：膠原蛋白、胎盤素、綿羊霜、電位美容水…
( 天然植物系列：瑞士進口沐浴、洗、護髮系列…

( 健康機能科技系列：醫療級的進口螺旋工學之靜脈曲張專用
彈性襪、低週波/超音波/遠紅外線家電用品、蠶絲毯、
蠶絲被、機能鞋、襪……

等等快速有效但精算反而省時省錢的健康、環保又先進的優質
商品……

 ( 一輩子可以經營的行業
為什麼　經過景氣低迷的大洗牌，本行業反而吸收別行業遺留下來的主顧群
而更茁壯？

原因在

 1.我們是複合時尚、生活實體等商品的事業，涵括吃的、穿的、
用的、配飾的、保養的、健康環保性質的各類優質商品，
只要配合加盟體系的競爭策略，客戶群穩定且只增難減。
2.這個行業，不論國內外，皆是亮麗光鮮且有體面的行業，也容易接觸、建立與各行業優質生活品質及事業有成的精英人脈，由於商品的高價差，所以彼此密切互動的策略空間也大；換言之，
此行業利潤外的附加利益非其他行業可比，也是您的家人及
下一代切入社會優質人脈的好平台。

 ( 與別的行業跨業聯盟最受歡迎
1. 本行業無論優質高價或新奇、物美價廉的商品，都是別行業優質精英
   企望消費的常用品。因為高價差的優惠，及優勢的互惠條件，您很
容易取得別人的VIP會員成為您的主顧或會員，客戶膨脹速度最快。
2. 本行業容易擁有優質的主顧、會員，將之與他行業互惠，別的行業最
   歡迎您的會員，您的會員也受益，您的人脈、事業影響力更加速拓展。
 ( 「Why」與「Know How」的知識精析轉移
北渡批發公司雖有21年以上的加盟營運經驗及24年以上的本行
創業、經營體驗，但此期間我們歷閱、生意往來全省有名的經營點業者
不下3,000家，紀錄他們許多多年體會的一招致富的秘訣，當然也親身
體會了在多次國內外景氣大變動下許多經營者失敗的實例，深思、記錄其
為何失敗的許多創業、經營過程中的細節，供您參考、體會、深思。我們
所強調的是千古暗室，一燈即明，學藝出師，未必一定要3年4個月；
多年體會的心得有很多只是一分鐘內即可說明、轉移的訣竅，但我們不以
權威指導、輔導，我們所憑的數據、知識直接呈現交您，讓證據印證我們
的話，並使您很容易加上您的風格及修正，超越我們及他們。我們也一直
強調行業是不會被淘汰的，世上也絕無天下無敵的致富捷徑，但是您的
用心，您的人文風格，您是否已知別人許多成功、失敗的細節，您是否能
節省時間取得別人多年經營的心得及專業知識……，卻是您面對激烈
競爭、淘汰的勝出關鍵。
登高而招，臂非加長也，而見者遠；

御馬致遠，足非利健也，而日千里…
智者，善藉於物也
我們相信，成功，固源於勤勉；生存，也必來自於超越競爭，但首先，您也必須有一個對的選擇！北渡批發加盟行銷體系歡迎您的洽詢、比較；我們有一套固定的企業責任商標，但輔導您成功、致富，沒有非一成不變的方法不可，我們會精確用心為您量身訂做，當您一個難以取代的創業
伙伴。

( 創業加盟條件：
1. 自認本身及親友或同事常消費、使用，或會喜歡消費與使用本公司前述
所經營各類優質商品者。

2. 想用心投入且一輩子想在區域內之鄉、鎮、市內深耕經營此一行業者。

3. 自有或承租8坪以上之獨立店面，能營利註冊登記者。

4. 有開立甲存支票之信用資格者。

5. 自有充裕資金至少N.T.70萬元以上，且週轉金能力至少N.T.20萬元
以上者。
6. 使用E-mail或Fax表達加盟創業訪談意願，或來電洽約時間到貴府訪談。
( 北渡批發公司如何與加盟者合作創業致富的程序：

1. 有意加盟者表達意願、陳述自身評估的條件、理由後，北渡批發公司
一接訊息，當天即可回約時間，由公司之業務經理 江瑞華先生親自向
加盟意願者講解本行業生態現況，及本公司對未來國內外互動情勢之
展望、做法，並可當場說明、討論是否適合加盟者的加盟型態及相關
契約內容；責任明確，效率明快。
2. 當雙方有合作共識後，本公司會派出：探訪該立地商圈內，同行、同類質
商品之「商情市調小組」，及評估、記錄該立地店面之內外宅況、附近
人潮、群落消費性質的常態與潛能，以配合商品佈局與裝潢成本之
「預估小組」，再與加盟者說明、討論本公司如何評估加盟點之經營
特性及風格、投資成本。若再經共識，則向加盟者說明、討論彼此在
加盟的不同階段下所需配合的內容及理由。
3. 前述階段達成共識，北渡批發公司將為加盟主規劃資金之各項成本分配比例，預估並控制各項成本變數，並陳述經驗、理由，提出比較性的
證據，供加盟者貨比三家。
4. 加盟者決定是否加盟前，應對加盟契約詳細質疑、討論、修改到有共識，此時北渡批發公司之各項註冊登記正本、負責人不動產權狀正本、銀行甲存信用徵信證明文件，應交加盟主確認責任資格，北渡批發公司亦將同步要求向加盟者取閱相關甲存信用證明及立店租賃契約正本並影本存查；若加盟主尚未有租賃契約，而雙方對合作意願仍有共識，亦可
鎖定變數範圍並以契約日期，為期約生效日期，而先行簽約，以利同步進行下述開業相關準備程序。
5. 北渡批發公司依雙方約定日期提出店面功能規劃及理由、層架設計圖
參考、施工之各類材料成本、工資預估、時間預估等明細表及採購源點、施工配合資源…等，供加盟主精簡費用，並學到裝潢成本、組成之相關專業，以利將來展業時，引導另一個創業伙伴。
6. 督促並說明：如何DIY辦理營業註冊申請、營業稅申報程序及其時間
節拍；名片、D.M.印製注意事項，其講究的理由、裝潢上功能區佈局的
理由、商品選購陳列、佈局的理由；並說明如何結合Web平台達成網路

開店，且利用E-mail及快遞、宅配服務以完成交易。使加盟者將來
展業時也能順勢結合下一個商務世代，領先整合並引導另一波創業、
合作夥伴。
7. 開店前，雙方除定時督察裝潢、招牌、名片、D.M.、執照申辦、家電
選購等事宜進行之情形及有變數隨時討論外，並同步針對各類商品的
專業、各類客人的分類及應對接待經驗之整合、根據之理由，作實例之比較說明…等等，將各種知識、能力不厭其煩的轉移給加盟者。
8. 店面裝潢至聲、光、溫控家電時，協助加盟主熟悉FAX、E-mail、電腦
　 工具的管理使用等經驗，並安排介紹電腦維修人員給加盟者，以配合
加盟者即時之諮詢、軟硬體及週邊之支援服務。
9. 針對店內陳列之各類商品之本身規格、品質比較、行情、成本、利潤
策略、倉儲與陳列及實務上遭遇難點處理彙整之經驗，,再精析其佈局、
講究及階段性運作的理由；並針對市調商圈內同行及消費群落的特性，與加盟者協商、討論以取得行銷策略及風格之共識。
10. 說明各型客人應對接待的策略、難點處理的經驗、理由及比較得失之

實例，結合入電腦圖像的客人資料之建立，說明應用經驗，並比對
加盟者條件，做出整合建議供加盟者參考、深思，建立自己獨有的，
以人文、知性互動且吸引人的經營風格。
11. 虛擬在實務生意上的疑難雜症之應對，並測試各類狀況之服務專業及
要求之反應，並與加盟者討論……。
12. 重覆確認名片、D.M.、廣告內容細節之精確呈現、電腦作業聯繫、客戶
聯洽通知及開幕前、營業執照核發後之試賣活動的節拍能精確、順意
配合，文件、工具、訊息……無疏漏。則──樂觀的、決心的、自信的、
不斷砥礪自己邁向更進步的修正、充滿挑戰未知的期待、帶動我們
這個行業向上提昇的使命感，自會凝結在加盟者與我們的心中，因為：

Nobody Can Beat Us
But The Most Competitive And Honest
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